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inconso

Integration-Consulting-Software

inconso AG - das fuhrende Consulting- und Softwareunternehmen fur
Logistiklosungen sucht Mitdenker wie Sie!

Dieinconso AG stellt sich vor:

Die inconso AG st das fuhrende
Consulting- und Softwareunternehmen fir
Logistikldsungen in Deutschland.

360 Mitarbeiter an den Standorten Bad
Nauheim, Bremen, Dresden, Essen, Kdln,
Minster und Stuttgart bieten mit fundierter
Beratung, innovativen, praxisgerechten
Software-Produkten und professioneller
Systemintegration Lésungen zur
Optimierung kundenspezifischer Logistik-
prozesse.

Schwerpunkte der Téatigkeit sind dabei
Prozessberatung, die Implementierung von
Individual- und Standardsoftwareldsungen
und die Entwicklung spezifischer
Applikationen fir namhafte Kunden aus
Handel, Industrie und dem Dienstleistungs -
bereich.

Zur Verstarkung unseres dezentralen Vertriebsteams suchen wir eine/n
engagierte/n

SALES MANAGER (m /w)

-Vollzeit -

Ihre Aufgaben:

Nach ausfiihrlicher Einarbeitung in unser Leistungsangebot mit
Schwerpunkten im Warehousemanagement und Transportmana-
gement fur inconso eigene und SAP Produkte besteht Ihre primére
Aufgabe in der Akquisition von Neukunden im deutschsprachigen
Raum. Dariiber hinaus zahlt der Ausbau des Bestandskundenge-
schafts zu Ihren Tatigkeiten.

Damit verbundene Arbeitsinhalte sind:

> Direktmarketing
» Qualifizierung von Kontakten
» Erstellung und Durchfihren von Kundenprasentationen
» Erstellung von Angeboten
» Nachverfolgung von Kontakten bis zum Abschluss
Ihr Profil:

Der ideale Kandidat sind Sie, wenn Sie Ihr Studium im Bereich
Wirtschaft oder Informatik erfolgreich abgeschlossen haben. Ihnen
liegt es, komplexe Prozesse verstandlich aufzubereiten und diese zu
prasentieren. Sie stehen gerne in der ersten Reihe und verfiigen tber
ein hohes Mal an Eigenmotivation und -initiative. Sie wollen sich
beruflich im Vertrieb technischer und wissensbasierter Dienstleis-
tungen einarbeiten oder weiter entwickeln.

Sie wissen, was es bedeutet, in einem wettbewerbsintensiven Markt
anspruchsvolle Losungen zu verkaufen und Interessenten zu
Uberzeugen.

Was erwartet Sie bei der inconso AG?

Spannende Aufgaben im Vertrieb von Logistiklosungen, leistungsge-
rechte Vergitung, viel Raum flr eigene Ideen, zahlreiche Méglich-
keiten, Ihre Erfahrungen und Fahigkeiten einzubringen und lhre
Karriere gemeinsam mit uns zu gestalten.

Wir bieten eine Atmosphare, in der das Arbeiten im Team Spal3
macht. Vereinbarkeit von Beruf und Freizeit — fir andere ist dies
vielleicht Zukunftsmusik — ist bei uns durch ein flexibles Arbeitszeit-
modell gelebte Realitat..

Interessiert und motiviert? Dann bewerben Sie sich jetzt! Bitte
senden Sie lhre aussagekraftigen Bewerbungsunterlagen mit Angabe
der Anzeigen-Nr. 057 sowie lhrer Gehaltsvorstellung und des
frihestmdglichen Eintrittstermins an:

inconso AG
Personalabteilung

Frau Angela Wagner

Mailto: bewerbung@inconso.de
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